LA ENSENANZA COMERCIAL EN PORTUGAL

Nuestra cultura econdémica, especialmente la comercial, ¢res-
ponde a las complejas necesidades del momento presente?

Para contestar a esta pregunta podriamos nosotros hacar
otra de mayor alcance y de mas profunda intanciéon: ¢Es que
actualmente la cultura eccndémica de cualquier pais se halla
al nivel de las exigencias pres2ntes y de la enorme complejidad
de los problemas politicos, sociales y econémicos que la' termi-
naciéon de la guerra ha planteado y que seguramente con rit-
mo acelerado continuaran presentandose?

Poto lograriamos contestando con sencillez las anteriores
preguntas; pero lo qu2 si es obvio es la necesidad de hacer por
todos los medios un esfuerzo, el maximo posible, para alcanzar
un nivel cultural que permita ayudar a resolver aquellos pi1o-
blemas.

Lo menos a que estamos obligados quienes nos dedicames
a la ensenanza comercial y sentimos plenamente el peso de la
reponsabilidad es procurar datos, buscar orientaciones, no soln
en nuestro pais, sino en el extranjero, para que, a la vista de
ellos y por quien corresponda, se tengan elementos de juicio
para proceder acertadamente.

Cierto es que para medir el progreso efectivo de un pais no
basta estudiar alguna de sus instituciones en un sector dado;
pero aun asi parece innegable la utilidad de dicho estudio, pues
de él se obtienen siemprz elementos de juicio que nos permiti-
ran apreciar en lo posible, valorar en su justo término lo que
nosotros hemos realizado juzgando por lo que otros han hechvo.

Estas fueron ‘las razones que me indujeron a solicitar de!
Consejo Superior de Investigaciones Cientificas una pensién
para estudiar en Portugal, pais tan similar al nuestro y que
con €l nos unen tantos lazos. la enseniaiza comercial. Tuve ¢l
honor de que por la Secciéon de Economia del mencionado Con-
sejo se accediera a mi peticion, y fruto de mi labor alli es el
presente trabajo.

El escritor Jacome Ratton, en sus Recordacgoes, al comentar
la situacion cultural de Portugal en la segunda mitad del si-
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glo xviiz, decia que era rarisima la casa de comercio en la que se
hiciesen anotaciones en sus libros por el método digrafico, que
demostrase tener conocimiento de los pesos. medidas, monedas
extranjeras y cambio, y que las pocas que usaban tal método
‘tenian, o individuos procedentes del extranjero, o habian man-
dado educar los hijos de los propietarios fuera de su patria. Y
era alli, en Venecia y en Génova, adonde se iban a buscar,
pagandolos bien, los tenedores de libros de que se precisaban.

Fué esta situacion la 'que Sebastidn José de Carvalho y
Melho, primer marqués de Pombal, ministro del Rey José I,
procurd remediar, con admirable vision de la rgalidad, institu-
yendo los primeros estudios comerciales que habian de funcio-
nar en Portugal.

En los Estatutos d= la Junta de Comercio, creada en 1775.
dase a ella la mision de establecer un aula de Comercio, cuya fina-
lidad se deduce claramente de la razon que aconsejaba e im-
ponia su creacién, que no era otra que el gran perjuicio que se
derivaba para €l comercio de la falta de conocimientos necesa-
rios a un perfecto comerciante.

A la organizacién, desenvolvimiento y prestigio del aula de
Comercio contribuyé en gran parte la atenciéon y cuidado que
no solamente €l Rey y su primer ministro le dispensaron, sino
también el interés que porella tuvieron los mismos comercian-
tes. que hallaron compatriotas competentes, y que a menos
precio que los extranjeros les resolvieron los problemas de ges-
tion y administracién de su casa. )

Esta situacion de prestigio mantuvose durante muchos
anos; pero las vicisitudes propias de toda vida social, y mas
en un periodo tan agitado como lo es para la Peninsula Ibérica
los comienzos del siglo x1x, mermaron la vida del aula de Co-
mercio, y no es.de extranar que en el afio 1844 dejara de exis-
tir como organismo autéonomo, siendo anzxionada al Liceo Na-
cional de Lisboa con la denominac:ién de Escuela de Comercio
0 Seccion Comercial del mismo.

~ En 1869, el Instituto Industrial de Lisboa, que anteriormen-
te "habia sido creado, pas6 a denominarsz Instituto Industrial
y Comerc:al de Lisboa, y a él pasaron las enefianzas comercia-
les, que dejaron de cursarse en el Liceo.

Por lo que hace a la ciudad de Oporto, los primeros pasos
para el establecimiento de la ensenanza comercial fueron da-
dos a comienzos del siglo x1x por la Real Academia de Marina
y Comercio, creada por iniciativa y esfuerzo de la Compafiia
de Agricultura y Vinas del Alto Duero.
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Por Decreto de 1803, €l Principe Regente, después Juan VI,
se convencio de que la segunda ciudad del pais tenia necesidad
de contar con medios de enseflanza indispensables para las per-
sonas que.se dedicaban a la vida comercial, alli de ritmo inten-
so, y autorizé la apertura de aulas de Matematicas, Comercio,
Francés e Inglés en la mencionada Academia. -

A iniciativa del ministro Pasos Manuel, en 1837 la Academia
de Marina y Comercio se transforma en Politécnica, y alli per-
manecieron contra viento y marea los estudios comerciales.

En 1886, el ministro Emigdio Navarro procedié a reformar
la ensenanza técnica, manteniendo unidas en un solo centro
la de caracter Industrial y Comercial, si bien una y otra te-
nian ensefianzas comunes.

Sucedieron después varias reformas mdas hasta 1918; todas
mantuvieron las dos referidas Secciones en un Centro y no sz
transformaron en estudios independientes los del Comercio de
los de la Industria. La transformaciéon se hizo en este afno con
la r>forma debida al ministro de Comercio, profesor Azevedo
Neves, que, después de Emigdio Navarro, fué el primero que
intento organizar en Portugal la enseflanza que nos ocupa de
una manera sistematica y completa.

Establecio el profesor Azevedo Neves una divisién tripartita
de la ensenanza comercial, haciendo correspondef a cada uno
de los tres grados o ciclos elemental, medio y superior, Escue-
las separadas.’ Y esa directriz que establecio el profesor Azeve-
do continua siendo en la actualidad, claro esta que con modi-
ficacionss, el eje alrededor del cual gira toda la ensefianza co-
mercial en el pais vecino.

Digamos para terminar esta breve resefla histérica que la
ens>fnanza comercial que se daba en la Politécnica de Oporto
fué dafinitivamente suprimida en 1897, y contribuyé no poco a
ello el hecho de que existia una ensefianza similar en €l Ins-
tituto Industrial y Comercial de la misma poblacién.

El primer grado o grado elem=ntal de ensefianza comercial,
llamado de Ensenanza Técnica Profesional, se rige por el De-
creto de 20 de octubre de 1931, y tiene por fin la preparaciéon
de los individuos de uno y otro sexos que se proponen ejercer la
Industria o el Comercio, y también suministrar conocimientos
a quien tales profesiones ejercen sin haber alcanzado dicha
preparacion.

Se da en las llamadas Escuzlas Comerciales o Comerciales e
Industriales, segun los estudios que contienen, pues en este
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primer grado la separacién entre las ensefianzas comerciales y
las industriales no es completa.

La ensefianza es diurna y nocturna, en atencién a las con-
veniencias pedagoégicas de los alumnos, fijando los horarios de
clase dz acuerdo con los establecidos para €l trabajo en la lo-
calidad respectiva.

La ensefanza diurna se destina a preparar en cursos regu-
lares a los individuos que se dirigen a profesiones industrialss
y comerciales, y procura orientar al alumno para una profe-
sion compatible con sus aptitudes fisicas y psiquicas.

La ensenanza nocturna va dirigida a individuos que, estan-
do ya empleados, acuden-a la Escuela 2 buscar una educacion
gue no recibieron y a metodizar conocimientos que en su pro-
fesion adquirieron. .

Las materias contenidas en el plan de estudios de una y

otra enseflanzas son las mismas, si bien en las clases diurnas se
dan en cuatro cursos, mientras que las nocturnas se dan en
cinco. .
Dentro de la ensenanza profesional, o sea del grado elemen-
tal, hay que distinguir dos tipos de Escuelas: las situadas en
Lisboa, Oporto, Coimbra y Funchal, que son exclusivamente
comerciales y que tienen un plan que pudiéramos llamar com-
pleto, y las s:tuadas en las restantes localidades, cuyo plan es
reducido, y muchas de ellas son comerciales € industriaies.

En las Escuelas de Lisboa, Oporto, Coimbra y Funchal el
plan de estudios para las clases diurnas es el siguiente:

Primer curso.

Portugués, tres horas semanales.

Francés, tres- horas semanales.

Inglés, tres horas semanales. :

Aritmética comercial y Geometria elemental,\ tres horas se-
manales. . :

Geografia comercial, Vias de comunicacién y transporte,
trees horas semanales.

Clase practica: Caligrafia, tres horas semanales.

Segundo curso.

Portugués, tres horas szmanales.
Francés, tres horas semanales.
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Inglés, cuatro horas-semanales.

Aritmética comercial y Geometria elemental, tres horas se-
manales.

Geografia comercial, Vias de comunicacién y transporte.
tres horas semanales.

Nociones generales de comercio, tres horas semanales.

Caligrafia, tres horas semanales.

Tercer curso.

Portugués, tres horas semanales.

Francés, tres horas semanales.

Inglés, cuatro horas semanales.

Historia patria y general, tres horas semanales.

Teneduria de libros y Contabilidad comercial, tres horas se-
manales. : .

Elementos de Fisica, Quimica e Historia Natural, tres horas
semanales.

Clase practica: Mecanografia, tres horas semanales.

Idem id.: Taquigrafia, tres horas semanales.

Cuarto curso.

Portugués, tres horas semanales.

Francés, tres horas semanales.

Inglés, cuatro horas semanales.

Elementos de Derecho comercial y de Economia politica,
tres horas semanales.

Contabilidad y Teneduria de libros, seils horas semanales.

Nociones de Tecnologia y Mercancias, tres horas semanales-

Taquigrafia, tres horas semanales. )

Las ensefianzas nocturnas .en estas mismas Escuelas se dan
en los cinco cursos siguientes:

Primer curso.

Portugués, tres horas semanales.

Francés, tr2s horas semanales.

Aritmética comercial y Geometria elemental, tres horas se-
manales.
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Geografia econdmica, Vias de comunicaciéon y transporte,
tres horas semanales.
Caligrafia, tres horas semanales.

Segundo curso.

Portugués, tres horas semanales. "

Francés, tres horas semanales.

Inglés, tres horas semanales.

Aritmética comercial y Geometria elementral, tres horas se-
manales.

Geografia econémica, Vias de communicacién y transporte,
tres horas semanales.

Caligrafia, tres horas semanales.

Tercer curso.

Portugués, tres horas semanales.

Francés, tres horas semanales.

Inglés, tres horas semanales.

Historia patria y general, tres horas semanales.
Nociones generales de comercio, tres horas semanales.
Taquigrafia. tres horas semanales.

Cuarto curso.

Portugués, tres horas semanales.

Francés, tres horas semanales.

Inglés, tres horas semanales.

Contabilidad y Teneduria de libros, tres horas semanales.

Elementos de Fisica, Quimica e Historia Natural, tres horas
semanales.

Taquigrafia, tres horas semanales.

Quinto curso.

Inglés, tres horas semanales.

Elementos de Derecho comercial y de Economia politica,
tres horas semanales. ,

Contabilidad y Teneduria de libros, seis horas semanales.
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Nociones de Tecnologia y Mercancias, tres horas semanales.

Mecanografia, tres horas semanales.

Como se ve, las ensefnnzas son las mismas en los cursos noc-
turnos y diurnos, si bien en los primeros, y en atencién a .que
su alumnado trabaja durante el dia, aquéllas se distribuyen en
un mayor numero de cursos, para que cada uno de éstos com-
prenda un menor numero de asignaturas.

.En estas Escuelas existe un curso complementario que ha-
bilita para ingresar en los Institutos Comerciales. Este curso
esta formado .por las dos siguientes asignaturas:

Elementos de Algebra.

Fisica y Quimica.

En las Escuelas de tipo reducido y que, como hemos dicho,
son mixtas de ensenanza comercial e industrial, el plan es el
siguiente, lo mismo para estudios diurnos que para nocturnos:

Primer curso.

Portugués, tres horas semanales.

Francés, tres horas semanales.

Aritmética comercial y Geometria elemental, tres horas se-
manales.

Geografia general, tres horas semanales.

Caligrafia, tres horas semanales.

Segundo curso.

Portugués, tres horas semanales.

Francés, tres horas semanales.

Aritmética comercial y Geomztria elemental, tres horas
semanales.

Nociones generales de comercio, tres horas semanales.

Caligrafia, tres horas semanales.

Mecanografia, tres horas semanales.

Tercer curso.

Portugués, tres horas semanales.

Francés, tres horas semanales.

Derecho comercial y Economia politica, tres horas sema-
nales.

Contabilidad, seis horas semanales.
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Taquigrafia, tres horas semanales.

A los alumnos de estas Escuelas, que tienen una organ:za-
cion reducida, se les da el derecho de complementar sus estu-
dios en una de las Escuelas de plan completo.

Existen las siguientes Escuelas Profesionales de Comercio.
siendo de notar que aquellas que van precedidas de un aste-
risco son mixtas de Comercio € Industria:

* Fernando Caldeira.—Aveiro.

* Pedro Nunes.—Agueda.

* Bartolomeu dos Martires.—Braga.

* Francisco de Holanda.—Guimarais.

* Brotero.—Coimbra.

* Tomaz Bordalo.—Figueira da Foz.

* Gabriel Pereira.—Evora.

* Tomaz Cabreira.—Faro.

* Joau de Deus.—S:1ves. )

Domingos Sequeida.—Leiria.

* Rafazl Bordalo.—Caldas de Rainha.
Rodriguez Sampaio.—Lisboa.
Patricio Prazeres.—Lisboa.
Ferreira Borges.—Lisboa.

Veiga Beirao.—Lisboa.

Oliveira Martins.—Porto.

Mousinho da Silveira.—Porto.

Rocha Pexoto.—Povoa de Varzim.

* Joao Vaz.—Setuba.

: Jacome Ratton.—Tomar.

Nun Alvares.—Viana do Castelho.

José. Julio Rodrigues.—Villarreal.

Julio Martins.—Chaves.

Azevzdo Neves.—Viseu.

Madeira Pinto.—Angra do Heroismo.

Antonaio Augusto de Aguiar.—Funchal.

* Velho Cabral.—Ponta Delgada.

La ecdad minima para la matricula de los alumnos en ios
cursos diurnos es la de doce anos cumplidos o a cumplir den-
tro del afno civil en. que se efectue la matriéula, mientras que
aquellos que lo hagan en los cursos nocturnos deberan haber
cumplido catorce afios o cumplirlos dentro del afio civil en que
se efectue ésta.

‘Para matricularse por vez primera en los estudios de Co-
mercto es necesario poseer la habilitaciéon del examen de cuarta
clase de la ensefianza primaria elemental.

*

3

& »

*

* * K %
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Se fijara el numero de turnos de las varias disciplinas y cur-
s0s, tanto diurnos como nocturnos, que pueden ser dados en la
Escuela, atendiendo al cuadro de su personal docente, a la
capacidad del edificio y a los medios de ensefianza de que se
disponga. Los turnos se procurara tengan, aproximadamente,
cincuenta alumnos.

Los alumnos' vienen obligados a un ‘examen de cada discipli-
na o curso practico en el ultimo ano en que se han estudiado
la mencionada disciplina o curso.

Habra una sola época de examenes en cada afo escolar, du-

rante el mes de julio. Los tribunales de examen de cada’ dis-
ciplina estaran formados por tres profesores de la propia Es-
cuela.

Las disciplinas de Portugués, Francés, Inglés, Matematicas y
Contabilidad constaran de dos pruebas: la primera, escrita, y
la segunda, oral.

Los exdmenes de los cursos practicos de Caligrafia, Mecano-
grafia y Taquigrafia no tendran prueba oral.

Los examenes de las restantes disciplinas de ensefianza co-
mercial no tendran otra prueba que la oral.

Los alumnos que hubiesen concurrido con aprovechamiento
a las pruebas de todos los examenes tendran derecho a que se
les expida por el director de la Escuela una certificacién en la
que se haga constar los valores 0 notas alcanzados en cada un<
de las disciplinas.

Las materias que constituyen el plan de estudios estaran a
cargo de profesores y maestros contratados, estos ultimos para
el desempeno de las ensefianzas de Caligrafia, Mecanografia y
Taquigrafia

Para las restantes disciplinas se formaran los grupos si-
guientes:

a) Técnica comercial, Aritmética comercial, Teneduria de
libros y Contabilidad.

b) Geografia comercial, Vias. de comunicacion y transpor-
tes, Historia, Economia politica, Legislaciéon comercial.

¢) Fisica, Quimica y Ciencias -naturales, Tecnologia y Mer-
caderias. 1

d) Portugués, Francés, Geografia e Historia.

e) Inglés, Geografia e Historia.

f) Portugués, Geografia e Historia.

Los profesores de los grupos a), b) 'y ¢) habran de tener la
licenciatura en Ciencias econdmicas y financieras, mientras que

.
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los de los d), e) y f) deberan hallarse en posesiéon de la licen-
ciatura en Filologia.

Los maestros contratados deberan hallarse en pos2sion del
certificado de enseflanza técnica-profesional, expedido por una
Escuela Profesional de Comercio.

El segu'ndo grado o grado medio de ensefanza comercial se
rige por el Decreto de 18 de enero de 1932, y tiene por fin
suministrar una cultura adecuada para formar contabilistas, se-
gun las necesidades econémicas y comerciales del pais.

Se da en los llamados Institutos Medios de Comercio o Ins-
titutos Comerciales, situados uno en Lisboa y otro en Oporto.

El plan de estudios que rige en ambos Institutos es el si-
guiente, y puede cursarse en ensefianza diurna o nocturna.

Primer curso.

Matematicas, tres tedricas semanales y tres practicas se-
manales. )

Fisica, tres tedricas y dos practicas.

Quimica general, tres tedricas y cuatro practicas.

Geografia general, tres teodricas.

Economia, tres teodricas. )

‘Derecho civil. politico y administrativo, tres teéricas.

Francés, tres practicas.

Inglés, tres practicas.

Aleman, tres practicas.

Segundo curso.

Matematicas, tres tedricas y tres practicas.

Elementos de Analisis quimico, tres teéricas y tres practicas.

Ciencias naturales y materias primas, tres tedricas y dos
practicas.

Historia universal, tres teodricas.

Derecho comercial y maritimo, tres teoricas.

Francés, tres practicas.

Inglés, tres practicas.

Aleman, tres practicas.

Caligrafia, dos practicas.

Taquigrafia. primero, dos préacticas.
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Tercer curso.

Tecnologia y Mercancias, tres tedricas y cuatro practicas.
Geografia econémica, tres teoricas.

Calculo comercial y financiero, tres tedricas y tres practicas.
Contabilidad general, tres:teodricas y seis préacticas.

Aleman, tres practicas.

Caligrafia, tres practicas. :

Taquigrafia, segundo curso, tres préacticas.

Cuarto curso.

Operaciones bancarias, su contabilidad, tres teoricas y seis
practicas.

Contabilidad industrial y agricola, tres-teodricas y seis prac-
ticas.

Instituciones de prevision: Su contabilidad, tres teéricas y
seis practicas.

Alemén, tres préacticas.

Mecanografia, tres practicas.

La edad minima para el ingreso en los Institutos comercia-
les es la de quince anos cumplidos o0 a cumplir dentro del afio
civil en que se efectue la matricula.

Para matricularse por vez primera en el Instituto Comercial
se nz2cesita presentar documento comprobatlvo de uno cual-
quiera de los siguientes titulos:

a) Certificado de Escuela elemental, con habilitacion com-
plementaria conforme al Decreto de 20 de octubre de 1931

b) Curso general de Liceo, quinta clase.

Se dispensa de tales certificados a Jos que sean aprobados
en examen de admisién hecho en el Instituto. A este examen
se han de someter los que tienen tan sélo aprobados tres cursos
de Liceo o no presentan la habilitacién complementaria de Es-
cuela profesional o aquellos que se hallan carentes de todo cer-
tificado.

Los que tienen aprobados tres cursos de Liceo o se hallan
en posesion del diploma de la Escuela elemental sin la habili-
tacion complementaria deberan verificar un examen de Mate-
maticas, Fisica y Quimica.

Los que carecen de todo certificado verificardan un ejercicio
oral y otro escrito acerca de Matematicas, Fisica, Quimica, Por-
tugués, Inglés, Francés y Geografia e Historia.
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Se fijar4a el numero de turnos de las varias disciplinas y cur-
s0s, tanto diurnos como nocturnos, atendiendo al personal do-
cente, a la capacidad del edificio y a los medios de que se
disponga. Los turnos se procurard que tengan, aproximadamen-
te, treinta alumnos.

El diploma de Contabilidad habilita a los efectos de admi-
si6on para los mismos lugares que el curso complementario de
Liceo (séptima clase de Ciencias), y ademaés,

a) Para peritos contabilistas en los Tribunales de Comercio.

b) Para jefes de Contabilidad en los establecimientos fabri-
les del Estado y de las empresas industriales y comerciales.

¢) Para administradores de quiebras.

d) Para los servicios de fiscalizaciéon, como comisarios de
cuentas en las empresas que los reclamen.

Los dos primeros cursos de los Institutos comerciales habi-
Ilitan para ingresar en el Instituto Superior de Ciencias Econoé-
micas y Financieras, si bien quienes aspiren a ello no tendran
que tener ganado el Derecho comercial y maritimo que figura
en el segundo curso.

Pata la matricula en los cursos de Administracion Militar y
Escuela Naval, los aspirantes a ellos deberan haber cursado los
cuatro del Instituto Comercial, pero podran prescindir en el
tercer curso del Aleman y en el cuarto de la asignatura de
Operaciones bancarias y del mencionado Aleman.

En los. Institutos comerciales no se admite ensefianza libre.
y para los alumnos. que acuden a los mismos se establecen
examenes de frecuencia, y para ello se divide el curso en tres
periodos:

Primero, hasta el 30 de enero.

Segundo, hasta el 30 de abril; y

Tercero, hasta el 30 de junio. .

Los exdmenes finales de cada asignatura sc verifican: los
ordinarios, del 1 al 31 de julio, y los extraordinarios, del 1 al
15 de octubre, y estan dispensados de este examen final aque-
llos alumnos que alcanzaren una determinada puntuacion en
los tres examenes de frecuencia.

Los exdmenes de frecuencia-se hacen ante el profesor res-
pectivo, y los finales, ante Tribunal formado por tres profeso-
res numerarios del Centro.

El personal docente de los Institutos comerciales es el si-
guiente:

Profesores.

Asistentes y preparadores.
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Maestros contratados.

En cada uno de los Institutos comerciales existen los si-
guientes profesores, que tienen a cargo las disciplinas que a
continuac.6n se enumeran:

Dos para Matematicas (primero y segundo cursos) y Calculo
comercial y financiero.

Uno para Fisica. .

Cuatro para Quimica, Elementos de Analisis quimico, Cien-
cias naturales y Materias primas, Tecnologia y Mercancias.

Dos para Geografia general, H.storia universal, Economia
politica y Geografia economica.

Uno para Derz2cho politico, administrativo y civil y Derecho
comercial y maritimo.

Dos para Contabilidad general, Operaciones bancarias, Con-
tablidad industrial y agricola e Instituciones de prevision.

En los grupos que tienen adscritos mas de un profesor, las
asignaturas se distribuiran entre los varios que a él pertenecan.

Cada grupo tendra adscrito un asistente o preparador, en-
cargado de verificar las practicas correspondientes.

Las ensenanzas de Francés, Inglés, Aleman, Caligrafia, Me-
canografia y Taquigrafia estdn a cargo de los respectivos maes-
tros contratados.

Los profesores, que ingresan por oposicién, han de estar €n
posesion del titulo de licenciado en Ciencias economicas y finan-
cieras, salvo los que han de desempefiar ensefianzas de ‘Dere-
cho, que pueden ser abogados.

Los maestros de Lenguas y ensehanzas graficas son tempo-
rales, y firman, previa prueba de conocimientos, un contrato.

El tercer grado de la ensefianza comercial o grado superior
de la misma se rige por el Decreto de 27 de octubre de 1931, y
se propone el cultivo de los altos estudios econémicos y finan-
cieros en relacion con las necesidades del comercido nacional y
de los méas importantes cargos del Estado, Municipio y gratides
empresas a que dichos estudios directamente interesan.

Dicha ensefianza la suministra el Instituto Superion de Cien-
cias Econémicas y Financieras de Lisboa, que forma parte, como
una Facultad, de la Universidad Técnica, compuesta de las cua-
tro Facultades siguientes: Ingenieria, Agronomia, Medicina Ve-
terinaria y Clencias Econdémicas y Financieras.

Es de notar que asi como las Escuelas Profesionales y los
Institutos Comercial e Industrial dependen de la Direcciofi' Ge-
neral de Ensenanza Técnica. el Instituto que nos ocqpa;‘ como
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parte integrante qus es de la Universidad Técnica, depende de
la Direccion General de Ensenanza Universitaria.

La ensefianza suministrada por el Instituto Superior de
Ciencias Econémicas y Financieras se agrupa en las cuatro Sec-
ciones siguientes:

a) Aduanera.

b) Diplomatica y consular.

¢) Finanzas.

d) Administracion comercial.

La organizacion de las Secciones es la siguiente:

SECCION ADUANERA
Primer curso.

Métodos generales, fisicos y quimicos de anilisis.
Economia politica y Legislacion industrial.

Geografia econémica general.

Principios de Derecho civil, politico y administrativo.
Practicas de Técnica comercial.

Segundo curso.

Primeras materias.

Geografia econémica de Portugal y sus colonias. Adminis-
tracién colonial.

Estadistica general y aplicada.

Derecho comercial y maritimo.

Practicas de Técnica comercial.

Tercer Curso.

Tecnologfa y Mercancias.

Politica econémica internacional. .

Finanzas.

Operaciones comerciales. Contabilidad general.
Practicas de Técnica comercial.

Cuarto curso.

Técnica arancelaria
Organizacion y explotaciéon de transportes. Mercados co-

merciales.
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Derecho internacional publico. Régimen de la Sociedad de
Naciones.

Contabilidad publica y administrativa.

Practicas de Técnica comercial.

SECCION DIPLXMATICA Y CONSULAR

Los tres primeros cursos son comunes a la Seccion Aduanera.

Cuarto curso.

Historia econémica.

Historia diplomatica.

Organizaciéon y explotacion de transportes. Mercados co-
merciales.

Derecho internacional publico. Régimen de la Sociedad de
Naciones. .

Derecho internacional privado. Legislacion consular.

Practicas de Técnica comercial.

SECCION DE FINANZAS
Primer curso.

Matematicas superiores (Algebra, Principios de anadlisis in-
finitesimal, Geometria analitica).

Economia politica y Legislacion industrial.

Geografia econémica general.

Principios de Derecho civil, politico y administrativo.

Practicas de Técnica comercial.

Segundo curso.

Matematicas superiores (Analisis infinitesimal, Calculo de
prcbabilidades y sus aplicaciones).

Geografia econémica de Portugal y sus colonias. Adminis-
tracion colonial.

Estadistica general ¥ aplicada.

Derecho comercial y maritimo.

Practicas de Técnica comercial.
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Tercer curso.

Operaciones financieras a largo plazo.

Pclitica econ6mica internacional.

Finanzas.

Operacionzs comerciales. Contabilidad general.
Practicas de Técnica comercial.

Cuarto curso.

Calculo actuarial.

Especulacion comercial y Organizacion bancaria..
Contabilidad industrial y Contabilidad agricola.
Contabilidad publica y administrativa.

SECCION DE ADMINISTRACION COMERCIAL
Primer curso.
Igual que el primero de la Seccion de Finanzas, y ademas
deben cursarse Métodos generales, fisicos y quimicos de analisis.
Segundo curso.

Igual que el correspondiente de la Seccion anterior, mas
Primeras materias.

Tercer curso.

Igual que el correspondiente de la Seccion anterior. mas Tec-
nologia y Mercancias.

Cuarto curso.

Organizacion y explotacion de transportes. Mercados comer-
ciales. . " &3

Especulacion comercial. Organizacion bancaria.

Contabilidad industrial y Contabilidad agricola.

Organizacién y administracion de Empresas.

Contabilidad publica y administrativa.
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Pueden ingresar en el Instituto Superior de Ciencias Eco-
noémicas y Comerciales aquellos que tengan una cualquiera
de las-habilitaciones siguientes: . ’

) Curso complementario de Liceo (Seccién de Ciencias).

b) Curso general de los Institutos comerciales.

c¢) .Curso equivalente a cualquiera (_ie los dos anteriores
profesado en Escuela nacional o extranjera. Esta equivalencis
sera determinada mediante dictamen del Consejo Superior de
Investigacion Publica.

Cualesquiera de los candidatos que soliciten el examen de in-
greso, aun teniendo las habilitaciones anteriores, deberan so-
meterse a un examen previo de Matematicas y -Geografia.

En el Instituto existen alumnos oficiales y alumnos libres;
pero para éstos ultimos es obl‘gatoria la asistencia a las prac-
ticas de Técnica comercial, mientras que, como su nombre in-
dica, no lo es a las deméds disciplinas.

Se establecen examenes de frecuencia, que seéran tres. a
lo largo del curso escolar.

Los examenes finales se verificaran: los ordinarios, del 1 al
31 de julio, y los extraordinarios, del 1 al 15 de octubre. Estan
dispensados de este examen final quienes alcancen una de-
terminada puntuacién en los exdmenes de frecuencia.

Estos examenes se hacen ante el profesor respectivo, y los
finales de cada materia ante un Tribunal formado por tras
profesores numerarios del Centro.

Los alumnos que completen los estudios teéricos y practicos
de cualquiera de las Secciones del Instituto seran diplomados
del mismo con el titulo de licenciados en Ciencias Econo6-
micas y Financieras en la Secci6n respectiva.

El titulo de doctor sera concedido al licenciado que fuere
aprobado en las dos pruebas siguientes:

a) Defensa de una disertacién de libre eleccion del candi-
dato acerca de un trabajo original en relacién con las disci-
plinas propias de la Seccion.

b) Defensa de dos tes’s elegidas por el director del Ins-
tituto de entre seis preszntadas por el candidato acerca de
materias de los programas de las catedras de dicho Instituto.

El perspnal docente esta constituido por catedraticos, pro-
fesores suxiliares y asistentes y maestros contratados.

Los catedraticos son los siguientes:

Tres para Matematicas superfores (primero y segundo cur-
sos). Operaciones financizras a largo plazo y Cdlculo actuarial.

Tres para Métodos generales, fisicos y quimicos de anali-
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sis, Materias primas, Tecnologia y Mercaderias y Técnica aran-
celaria.

Seis para Economia politica y Legislacion industrial, Poli-
tica econémica internacional, Finanzas, Geografia econdémica
general, Geografia economica de Portugal y sus colonias y Ad-
ministracion colonial, Historia econdémica, Organizaciéon.y ex-
plotacion de transportes, Mercados comerciales y Estadistica
general aplicada.

Dos para Historia diplomadtica, Principios de Derecho civil,
politico ¥y administrativo, Derecho comercial y maritimo, De-
recho internacional publico y Régimen de la Sociedad de Na-
ciones, Derecho iNternacional privado y Legislacién consular.

Tres para Operaciones comerciales y Contabilidad general,
Especulacion comercial y Organizacion bancaria, Contabilidad
industrial y Contabilidad agricola, Organizaciéon y administra-
cion de Empresas y Contabilidad publica y administrativa.

Cada uno de estos grupos tendrd adscritos los profesores
auxiliares y asistentes necesarios para su buen funcionamiento.

Los maestros contratados lo serdn para la ensefianza de
les idiomas, y habra dos para Francés, dos para Inglés y dos
para Aleman.

La ensenanza practica figura en todos los anos de las cua-
tro Seccionezs, bajo la rubrica general de Pacticas de Técnica
comercial.

El Consejo escolar fijar4a oportunamente la. distribucién de
las materias de las Practicas de Técnica comeércial para cada
curso de las diferentes Secciones, en relacién con las necesi-
dades de la ensefnanza, y determinara qué catedraticos las
deberan orientar y dirigir, pues el desenvolvimiento de las
mencionadas Practicas corre a cargo de los profesores auxi-
liares y asistentss.

En dichas Practicas de Técnica comercial se realizaran por
los maestros de idiomas los ejercicios de conversacion y redac-
cién de las lenguas francesa, inglesa y alemana.

Estas Practicas seran complementadas con visitas, viajes
de estudios y prestacion de servicios en entidades y oficinas.

Como hemos dicho anteriormente, la asistencia a las Préac-
ticas de Técnica comercial es obligatoria lo mismo para los
alumnos oficiales que para los alumnos libres.

Como establecimientos anejos o auxiliares de la ensehanza
del Instituto figuran los siguientes:

a) Biblioteca.

b) Museo Comercial.
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¢) Laboratorio.

d) Gabinete de Cartas y Modelos.

e) Escritorio Comercial.

f) Gabinete de Documentacion de Historia Diplomatica.

¢). Gabinete de Investigacién Econoémica.

Por lo que hace al Museo Comercial. tiene una doble mi-
cion de hacer una propaganda eficaz en €l extranjero para
dar a conocer la capacidad productiva, industrial y comercial
tanto de Portugal como de sus colonias, con el fin de aumen-
tar el volumen del comercio de exportaciéon, y para ello cuenta
con una Exposicion permanente de mercancias y de embala-
jes y tiene estudios de los mercados extranjeros por lo que
hace referencia a precios, seguros, medios de comunicacién y
de transporte, etc.. y tiene también la pedagoégica al ser un
auxiliar para la ensenanza de las catedras de Materias pri-
mas. Tecnologia y Técnica arancelaria.

Por lo que hace al Gabinete de Cartas y Documentacion,
se trata de entidad encargada de suministrar gran cantidad
de material para informacién y .trabajos de investigacion.
Existan cuatro Secciones de este Gabinete: una francesa, otra
inglesa. otra alemana y otra italiana. En cada una de ellas
figura la mayoria de las revistas, trabajos, obras y en general
putlicaciones de caracter econ6mico aparecidas en ios res-
pectivos paises. Casi todas ellas son donativo de los respecti-
vos Gobiernos o de las entidades editoras. Puede asegurarse
que de no haber mediado la guerra mundial seria este Gabi-
nete un organismo de valor extraordinario para la investiga-
cion e informacion economica, y, sin embargo, a pesar dc dar-
se esta desgraciada circunstancia, cuenta con fondos muy
apreciables.

Los diplomaticos del Instituto Superior de Ciencias Econo6-
micas y Financieras estan habilitados: '

a) Los de la Seccion Aduanera en forma exclusiva para
los lugares de las Aduanas. de acuerdo con el Decreto de 14
de agosto de 1926.

b) Los de la Secciéon Diplomatica y Consular, para cénsu-
les y secretarios de Legacion, de acuerdo con el de 2 de
mayo de 1929. »

¢) Los de la Secciéon de Finanzas, para actuarios y otros
cargos de la Direccion General de Contribuciones € Impues-
tos, para funcionarios de la Inspecciéon de Seguros de la Di-
reccion General de Hacienda publica, de la Direccién General
de Estadistica, del Tribunal de Cuentas, del Ministerio de In-
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dustria y Comercio, de la Direccién General de Contabilidad
Publica, de acuerdo con la legislacion en vigor.

d) Los de la -Seccion de Administracion Comercial, para
adm:nistradores, gerentes y otros destinos de naturaleza técni-
co-comercial en empresas comerciales, bancarias e industria-
les, asi como para administradores de quiebras, peritos comer- .
ciales y corredores de Bolsa de Fondos publicos y de merca-
derias. El diploma del Instituto Superior de Ciencias Econo6-
micas y Financieras constituye también habilitacion para el
profesorado de los Institutos comerciales y para las Escuelas
de enseflanza técnico-profesic:ial.

Parece natural que después que un profesional ha hecho
un determinado estudio, saque de él consescuencias y las apli-
que a la organizaciéon similar en que presta sus servicios den-
tro de su Patria.

La primera consecuencia que deduzco es que en Portugal
tiene la ensefianza comercial la atenciéon del Estado y de los
elementos que de ella pueden obtener un beneficio. Pero salta
a la vista que por parte de unos y de otros queda mucho ca-
mino que recorrer para llegar a conseguir un nivel elevado,
no obstante el buen deseo que anima a los dirigentes estata-
les y a los jefes de empresas particulares. Circunstancias ana-
logas a las que se dan en Espafa.

La segunda es que los distintos grados de ensefianza comer-
cial carzcen alli de unidad y trabazén, y asi se da el caso
que el diploma del primer grado no es necesario para-abordar
el segundo y el del segundo no lo es para el tercero, criterio
que podra ser opinable; pero lo que, a mi juicio, no tiene j'us-
tificacion es el contenido de materias que se exigen para el
ingreso en los Institutos comerciales y en el Iastituto Supe-
rior de Ciencias Econémicas -y Financieras. En ellas estan to-
talmente ausentes las materias tipicas de caracter economico,
Economia y Contabilidad, y asi se puede dar el caso, y de
hecho se da, que los alumnos del Iastituto - Superior de Cizn-
cias Econémicas y Financieras, que tiene la categoria de Cen-
tro de Ensefianza Superior, tienen que ser instruidos en los
rudimentos mas elementales de aquellas materias, porque las
desco:iocen totalmentz, rebajandose automdatica € insensible-
mente £1 nivel de los estudios. Y esto no sélo es para un nu-
mero reducido de alumnos, sino para la mayoria, ya que quie-
nes desean ingr2sar en los menc.onados Institutos, espzcial-
mente en el Superior, y proceden del grado anterior de estu-
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dios comerciales, hallan, por la indole de materias exigidas
para <l ingreso, dificultades cientificas para conseguir el ac-
ceso al Centro que se proponen. Si alli la dispersién de estu-
dios es, quiza., excesiva, quizd aqui también sca excesivo el her-
metismo y la concatenacién de un grado con relaciéon a otro.

La tercera es que los tres grados de ensenanza comercial
que existen en el pais vecino son excesivos, y que el grado me-
d.o pasa por un periodo de crisis. Para convencerse de ello bas-
ta vivir la realidad y observar que todas las salidas que el
Estado portugués otorga a los diplomados de estudios comer-
ciales y econémicos pertenecen a los procedentes del Instituto
Superior de Ciencias Econémicas y Flnancieras, y de ahi et
afan de los procecentes de los Institutos comerclales en recia-
mar para si la primacia y la exclusiva en los de Técnica con-
table. Y esto es asi porque la realidad no escalona las nece-
sidades de técnicos en tres grados; le bhastan con dos: el que
dirige y el -yue ejecuta, bien entendido que uno y otro deben
suministrar formacion completa. Circunstancias muy anélogas
a las que concurren en Espaiba

No seria justo terminar este trabajo sin expresar mi reco-
nocimiento al senor director general de Ensenanza Profesional.
doctor Carlos Proenca, y al seiior Leopoldino de Almeida, muy
competente profesoi' de la Escuela Técnica Profesional Veiga
Beirao, de Lisboa. Uno y otro me acogieron con toda cortesia
y amabilidad, y con verdadero interés atendieron mis deman-
das, dirigidas a conocer lo mejor posible el tema que se me
habia encomendado.

Ffuix CORREA PERO,





